
辛巴直播 13条带货技巧

一、 低客单价

辛巴直播间卖的商品客单价较低，价格大多在 50-100元.用低客单价很容易吸引一批从来

没买过这个产 品、或对这些产品没太多认知的人购买。据 TalkingData数据显示.快手用户

人群多集中在二、三、四、 五线城市。

此前，他在直播间卖一款鹅绒的羽绒服，定价 499元。他一直和身边工作人员说，这个价

格太高，不好 卖，他们（粉丝）以前买的羽绒服都是一百多。

二、 商品附赠

辛巴常常会强调附赠礼品，比如买一送 X、附赠 XX礼品等为重点词语会在一场直播中被数

次提到。除此之 夕卜，他还会在品牌提供赠品上，附加自己特意送给粉丝的赠品。

比如之前在卖一款美妆产品时，品牌赠品为一小瓶防晒霜，他又加赠了自己工厂生产的牙膏。

用这样的方 式，不仅可以促进粉丝购买，也能增进与粉丝间的关系。

三、 品类齐全

辛巴直播间商品为全品类。据 11月 14日「辛有志严选」发布的数据显示，他双 11期间销

售商品中，美 妆、食品和服饰占比为前三。除此之外，还有个护、电器等品类。

他在淘宝上开设了"辛有志专属店辛有志生活馆”“辛有志严选”等多个淘宝店铺。

四、 突出优势

在卖美妆产品时，辛巴会避幵自己不擅长的内容，更多介绍产品的突岀优点和优惠价格，其

他内容由一个 助理在镜头外补充解说。

五、 多账号带货

辛巴有时会和他的徒弟一起卖货，引导粉丝关注徒弟的账号。

例如，双十一活动期间，辛巴和他的徒弟「爱美食的猫妹妹」一同卖货。直播期间，他负责

讲解，猫妹妹 负责吃和展示产品。辛巴常常会引导粉丝关注猫妹妹的快手账号。

六、善用对比

辛巴在卖一些“不知名品牌”的产品时，一般会请助理拿类似产品进行对比，以凸显所售产

品的优势。

例如，在卖一款夹心小面包时，他将面包对半撕开，与“超市里卖的夹心面包'进行对比，

比较不同面包夹 心的厚度，以显示所卖面包的夹心分量更足。

通过对比的方式，打消粉丝对于产品的顾虑。

七、 合理引导，收割粉丝好感

辛巴最常说的一句话是，“需要你就买，不需要你就不买”。劝粉丝不要盲目购买他的产品，

比强势地推销 更容易被人接受。

八、 为粉丝说话

辛巴不会因为卖产品就会疯狂夸赞产品好，反而时常会吐槽一些产品的价格、赠品等。

比如，在卖春雨面膜的时候，他吐槽品牌方没有给到更优惠的价格。甚至说，好的面膜千千

万，也不一定 非要买这个。尽管如此，评论区还是有不少粉丝在刷品牌名，很快链接就下

架了。

九、 发福利

辛巴会用各种抽奖、红包福利留住用户。

比如近期直播时，他身后有上百台未开封的 iPhonel1,只要关注并转发直播链接到朋友圈等

就能参与。 他在卖货期间还会不停强调，"过两天送汽车，我给大家定 100台奔驰或者宝

马，大家都点个关注”。

同时，他也会利用直播间红包、抽奖等方式涨粉。他毫不避讳地说，"我就是要涨粉！你转

发到 50人以上 的微信群，如果你中奖了，凭截图可以拿双倍奖品”。据不完全统计，近



三个月快手账号「辛有志辛巴 818J涨粉 795万。

十、拉家常

除了卖货，他会在直播中聊自己的生活和感受。

11月 16日，辛巴深夜开播痛哭，宦布解散 818（粉丝）月 17日，他老婆初瑞雪直播中表

示，818粉 丝把马甲卸了就没人能害他了，辛巴带货还是会继续的。

从公号「豆豆八卦网红」11月发布的 145篇文章来看，其中提到辛巴的有 34篇，自曝、

対黑粉、痛哭、道 歉等为相关文章高频词。

十一、MS砍价

辛巴会将砍价、压价的过程通过直播展现出来。有时候他在直播卖货时，会跟谈生意的老板

“打起来”，要 — 克直播平台打造千万素人直播网红实现网红人人带货更新微信添加
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求对方给粉丝更便宜的价格。

10月底的一次直播中，辛巴因为一款酒的价格和品牌方发生矛盾，当天销售价格比前期谈

价高十几元。 随后，辛巴在直播间怒斥品牌方：你们拿我当孙子呢？我认为你们这个企业

已经失信于我，你必须得给我 的客户们道歉。

很快，辛巴的直播间被判定违规，封禁 3天。

在不少粉丝眼里，辛巴作为电商达人是在真实地为他们谆福利，也因此更信任他。

十二、邀请明星

辛巴会邀请明星到直播间卖货。不过他邀请的明星不是流量小鲜肉，更多是大众熟知的明星，

比如李连 杰、郭富城等。在双十一期间，他还与刘嘉玲合体卖货。

不仅可以增加自己的话题性，丰富直播间的内容，也可以吸引更多观众到直播间。

十三、工厂卖货

辛巴会到韩国、泰国等地逬行卖货，直接将产品的制作过程通过直播展现岀来。

直至今天，微博账号@辛有志严选 的置顶微博还是 7月份泰国卖货的战报，声称 10分钟卖

空泰国乳胶 F.6小时总销售衝.8亿。

这样直接到源头、展现工厂的卖货方式，可以增进用户对产品的理解，无形中提升粉丝的好

感度和忠诚 度。

不同于薇娅李佳琦，辛巴的身上似乎更具戏剧性。他一边以农民的儿子、淳朴的商人、年轻

人的模范等形 象现身大众视野，另一边又因为在直播间骂人、挑衅、被平台封禁等原因出

现在媒体报道。

而在粉丝眼中，这样的辛巴更多是真性情。除了直播带货，他会不定期开播与粉丝聊天，分

享自己的生活。


