
实操：百度阅读精准引流和 QQ 群精准引流，日引千

人

百度阅读引流

这种办法是在本人找书籍的时分发现的，原本也是尝试着做了一个下发现这种引流的办

法可行，很少人在做。所以在这里也分享出来。

可以看到打开首页以后会有很多推荐出来的书籍，基本上都是付费书籍。

点开任意一本以后上面会显示评论的人数，以及该书籍的阅读数。我们主要是依靠评论

的方式留下自己的信息在上面。

可以看见上图为该书的评论区。阅读量比较大，但是评论的频率不不是特别高，从时间

间隔可以看到该书大概一天会产生一条，排序默认是按照最新排序评论时间排在前面来了，

也有热门排序。大部分的热门书籍的评论跟上诉的差不多，有的一天可能多点也就几条。所

以我们把自己的评论留上去以后基本可以维持几天时间不用打理。

用户在选择一本书籍的时候，除非是朋友推荐或者是自己已经了解过该书了。一般情况

是会先看看书籍简介，以及书友评论是否值得去看。这个就跟在淘宝购物一样，先看详情再

看评论。所以你的评论的信息就是在给自己做免费的广告了。

选择分类，关于人群的选择，可以根据他们看书兴趣大致把人群划分开来。找到需要精

准引流的精准客源。这样你就可以根据人群的不同设置不同的鱼饵了。



1.交友型

招募书友，评论引流

这种类型的评论基本上适用于各类读书人群，主要就是抓住你想要吸粉人群感兴趣的

点。

分享型

免费分享给大家。

其他的也可以这样来做，总之他假如要看这方面的书籍一定是对这一块有所需求的，你

将他的需求缩小再提供这些需求，说不定就过去找你了。这样就达到了我们精准引流的效果，

一定要有执行力。



目前来说，这个办法暂时还没见他人在做。选择好分类当前尽量选择热度或许销量较高

的书，看的人多你的信息才有价值。

有时候百度阅读在清理，你只需要把自己的名字改成名称就可以，做到天衣无缝的精准

引流

《QQ 群每天几十个人加入，普通人都能操作的人工玩法》

任何项目，我很喜欢人工玩法，既能留存用户又能让员工成长，成长对于员工和企业来

讲，永远是排在第一位的刚需。

你可能有疑问，用软件不是更有效率？这里面有先后顺序，员工先掌握方法，软件就会

变成强有力的辅助工具；如果直接上软件优化，团队永远不理解排名的逻辑。逻辑很重要，

拥有强大的逻辑能力，换一个平台，团队照样能够做得出色，因为他知道从哪几个方面去研

究和落实。

这里提前抛下一句话：下文可复制，要做多少个引流的 QQ 群你看着处理。下面直接

上硬菜，如图：

我随便在 QQ 群搜索“网赚”两个字，细心观察你会发现：2000 人的群优先排在前面、

群成员多的优先排在前面、后面才是 500 人的群，如果你更细心你会发现图里不是有个 2000

人的群排在后面？而且排在 500 人群的后面？是的，我在厦门搜索的，所以这里地域优先，

排在 500 人的群后面的 2000 人群是北京的。



因此，你玩 QQ 群，首先最基本的：开 QQ 会员，组建 2000 人群。

疑问：刚建群我没法弄那么多人啊怎么办？几个小技巧简单说几个，因为大家做网赚的

可能知道的多。比如每天上传点实用资料、其他渠道发一发留 QQ 群号码等，最有效的是

由自带项目要求用户加群，做引导（设置一套加群的话术提高效率）。这些都不是核心的，

也不是很需要探讨的问题，我这里说几个 QQ 群排到前面去必须注意的要点：

1、 QQ 群排名的人工玩法，最好把群管理员设置满员，想一想，群管理那么多，是否

后台有可能默认你的群跟“优质”擦边？

2、 管理员的作用是啥？想清楚，因为既然是优化，一定跟你的关键词有关，记住：

管理员永远是引导讨论的作用，群名称跟群讨论的内容越高度一致越好。

3、 上面说到加群的话术重要（群功能=群名称），同样在群内引导话术同样重要，加

群话术最好跟群内引导话术类似，保持一致，专注于一项。

4、 活跃，永远是排名的优先选项，这里的活跃不单单指的聊天，还有功能使用的“活

跃”等等，其实群聊机器人设置整套的关键字自动回复是一个不错的选择。

给看看效果，已经有两三年的时间没管，每天依然不停的有人加群：

看两张图就好，这是一块截的图，一分钟之内第二张图又有两个加群验证。



凑两千字好难，其实技术讲几句话就解决，再来解决一个问题：群管理需要满员？没那

么多 QQ 号或人怎么整？

要么自己多整几个号，要么找几个大学生兼职？一个人整 10 个 QQ 群其实轻轻松松，

只要话术准备好（已重复 3 次话术的重要性）。

每年都有很多人在做互联网营销，要靠这赚钱，难度是有但都有方法解决。有人一开始

质疑我不会引流，最近都闭嘴了，懂的人自然懂。每个人有自己需要的针对性的粉，对于粉

来讲也有自己的处理方式，我更崇尚沉淀式粉，叫淀粉。

网赚的坑如今越挖越多，有人掉进去发现金子，有人掉进去一无所获，核心原因是什么？

你付出得还不够多，比如花的钱、测试的项目。接下来我继续和大家探讨 QQ 群排名的定

位办法：

QQ 群依旧是一个引流的工具，不管它是红海还是蓝海，思考一个问题：关键词千千万，

随你挑随你选，QQ 用户那么多，我就不信有人那么牛逼能够把你想到的关键词都做掉。当

然我不是怂恿你一定要做 QQ 群来引流，这只是一个方式，经过上面这么一说，你觉得有

用就蛮尝试：

先说关键词定位

这个很简单，以我的做法，我会用热点或趋势来作为我的群昵称（结合上面所述），毕

竟最终都是为了引流：



1、 通过微博或者其他有效渠道找与你用户群体相关的热点（关键词），及时建群、

弄话术；

2、 其他参照上面讲到的 4 点，依次照抄复制，如果可以的话，收点群费啥的也是可

以。

最难搞的点

其实我刚开始摸索的时候很辛苦，为什么现在我能说普通人都能做？因为我直接告诉你

我摸索的结果：最难搞的就是所谓的热点和趋势，我一说就不难搞——只说微博一个途径，

特别关注行业权威（因为针对的都是你的用户），关注一堆，一发微博时，需要你第一时间

记录或操作，然而这点比较累的是，“热点往往在后半夜”，做网赚的你们都懂的。

不小心又透露了个干货，知道的别吐，道理都懂。

正常一般可能也许一个群来引流就够了，我的做法都必须是精准粉，做泛粉的小伙伴，

除非暴利，不然 QQ 群其实不做也罢。

简单提下成本：QQ 会员+兼职的人员成本（可有可没有，按照自己喜欢的方式来）

QQ 群排名的弊端在于：其实一点都不好玩，没什么意思，但是能见钱。移动端玩久了

之后，我也渐渐对 PC 端失去兴趣。我知道很多人玩软件玩技术，玩法不同，其实有快有慢

挺好，这个商业环境动静皆宜。



这就结束了，我可以交待看这篇文章的伙伴的一句话是：这不是思路，这不是思路，这

不是思路，这是实操。

更多的引流玩法很多人靠自己，遇到我的时候就不用了。有很多人引流做得好但转化差，

不是不聪明，而是你一开始就用软件操作，注意先后顺序，先人后工具。不熟悉每个流程的

人，永远不会转化/变现。

完毕。

哦对了，一会你们不捧场怎么办，说下我一直坚持的很重要的一个观点，看有没有和我

观点一样的朋友来撩一撩，互相启发启发智慧，终有一天可以一起得道发财。

我的观点，优秀的人都有一项自带技能：善于捧场。

有缘，再见。
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